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Das Flrmenschlld am Gatterzaun weist auf dle BIO -Produktion hin.

Zwischen Bio-

Im Sauerland werden die meis-
ten deutschen Weihnachtsbau-
me erzeugt, etwa ein Drittel der
jahrlich um die 25 Millionen ver-
kauften Baume kommt dort her,
in der Regel aus konventionell
arbeitenden Betrieben. Im Sau-
erland gibt es aber auch Bio-
Weihnachtsbaumanbauer. Einer
davon ist Dr. Gregor Kaiser.

er Hof mit dem alten Bauernhaus

Von Liebgard Jennerich
liegt in Lennestadt-Oberelspe, im

D siidlichen Sauerland. Dass er ein-

mal in die Weihnachtsbaumproduktion
einsteigen wiirde, war urspriinglich
nicht so vorgesehen, aber als keiner sei-
ner drei Geschwister den elterlichen Hof
ibernehmen wollte, fiel die entspre-
chende Entscheidung, und Kaiser zog
mit seiner Frau und den inzwischen vier
Kindern 2007 von Bonn aufs Land.

Damals war gerade Kyrill iiber das
Land gefegt und hatte eine Schneise der
Verwiistung im sauerldndischen Forst
hinterlassen — auch 30 Prozent der Kai-
serschen Waldflache waren iiber Nacht
umgekippt. Mit der Entscheidung fiir
die Hofiibernahme fiel auch jene, den
Bio-Anbau von zwei auf jetzt zehn Hek-
tar auszuweiten. Eine Flachengrofle, die
man auflerhalb der Erntesaison fast
komplett allein bewiltigen kann. Insge-
samt verfiigt der Hof neben den Weih-
nachtsbaumflachen noch tiber 80 Hek-
tar Forst und drei Hektar Griinland, un-
ter anderem zur Gewinnung des Win-
terfutters fiir die Shroppi-Herde.

Zu diesem Zeitpunkt gab es mit dem
Weihnachtsbaumhof Schulte-Gobel nur
einen einzigen zertifiziert biologisch
wirtschaftenden Betrieb im Sauerland
und auch keinerlei Stellen, die beratend
unterstiitzen konnten, auch keinerlei
amtliche Férderung - letzteres bis heute
nicht. Kaiser leistete Pionierarbeit, holte
sich Tipps von Bio-Obstbauverbanden,
etwa welche Einrichtung eventuell die
erforderlichen  Kontrollen = machen
konnten. Anfangs folgte er dem EU-
Bio-Siegel, seit 2015 ist er zusitzlich
iiber das Label Naturland zertifiziert.
Noch im gleichen Jahr begann der Bio-
baum-Verkauf, weil die eigenen und
auch zugekauften Flachen zuvor schon
okologisch bewirtschaftet worden wa-
ren. So entfiel die wirtschaftlich schwie-
rige Umstellungsphase. Fiir das BioLa-
bel Naturland entschied sich Kaiser ei-
nerseits, weil eine Bio-Verbandsunter-
stitzung hilfreich ist, andererseits, weil
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Dr. Gregor Kalser am Hlnwelsschlld

Die Shropshire- Schafherde gehort selbstverstandllch dazu

Die ganze natiirliche Vielfalt: Fiir jeden Geschmack ist ein Baum im Angebot.

damit irgendwann auch der Wald zerti-
fiziert werden kann. Noch seien aber
die Pramien fiir die Waldzertifizierung
zu teuer. Kaiser hofft, dass sich das Kos-
tengefiige bald zugunsten der kleinen
Waldbesitzer dndert.

Inzwischen gibt es eine von
Kaiser mitgegriindete Initiative von
elf  Bioweihnachtsbaumproduzenten
(davon fiinf aus dem Sauerland,
www.bioweihnachtsbaum.info/die-
biobetriebe), die von Bernd Pironne ko-
ordiniert wird.

Erhohter Aufwand

in der Kulturarbeit

Gepflanzt wird im Frithjahr: Nobilis,
Blaufichten, Nordmanntannen und
demnichst wohl auch Abies fraseri. Zu-
vor wird die Fliche gefrdst und nach
dem Pflanzen Klee zwischen die Reihen
eingesdt. Der Maschinenbesatz ist {iber-
schaubar: Traktor, Freischneider und ein
handgefiihrter Mulcher, fiir die Ernte ei-
ne Netzmaschine. Sehr, sehr selten wird
mal jemand mit einer Geblésespritze en-
gagiert, der Bio-Spritzmittel (NeemAzal
oder Spruzid) verteilt. Eine Frostschutz-
bewdsserung? Illusorisch, denn die Bau-
me sind auf elf verschiedenen Flichen
verteilt. ,Wenn's kommt, dann kommt's®,
sagt Kaiser ergeben und denkt an den
starken Spitfrost 2012, dem etliche Bau-
me zum Opfer fielen.

Die Bdume erhalten keinen Form-
schnitt, bei Bedarf kommt nur die Top-
Stopp-Zange zur Terminaltriebregulie-
rung zum Einsatz. Einige Zeit bean-
sprucht die Betreuung der Shropshire-
Schafe, etwa das regelmiflige Umsetzen
in andere Flichen. Kaiser widerspricht

bei Thema Shroppis Benedikt Schnee-
becke (siche TASPO 35/17): ,Schafe
tibertragen keine Krankheiten!“ Der Bio-
Kollege Peter Quast in Wenden, ebenfalls
im Sauerland, habe rund 120 Muttertiere,
die sich auf tiber 20 Hektar tummeln diir-
fen. Schidlingsprobleme gebe es da nicht.

Dass die Nahrstoffversorgung der
Bdume nach biologischen Vorgaben mit-
unter schwierig beziehungsweise teurer
sei, will Kaiser gar nicht abstreiten. Aber:
Dass die Kunden auf eine immer gleiche
Produktqualitit fixiert seien, geht ein-
deutig von den Produzenten aus, so Kai-
sers Uberzeugung. Dabei wollen die
Kéufer eigentlich die ganze Produktviel-
falt angeboten bekommen. Da finden
sich dann auch Liebhaber etwas hellerer,
weniger gediingter Baume. Die Verfasse-
rin konnte sich bei einer Ortsbesichti-
gung aber auch davon {iberzeugen, dass
die Unterschiede so gut wie nicht er-
kennbar sind.

Vermarktung auf

allen Kanalen

Gregor Kaiser vermarktet zu 70 Prozent
an den Grofshandel, beispielsweise an
GaLaBauer, einen Rosenproduzenten
und weitere Direktvermarkter. Aufler-
dem bietet er das Selberschlagen auf ei-
ner Fliche sowie den Ab-Hof-Verkauf
an, inklusive Stockbrot-Backen, Kinder-
chor-Auftritt und mehr. Weiterhin be-
treibt Kaiser einen eigenen Stand in
Bonn vor einem Bio-Supermarkt. Dort
kaufen nicht nur Oko-Kunden, aber
doch viele Familien und Allergiker, die
mit dem Baum gesundheitlich auf Num-
mer Sicher gehen wollen. Fiir die Kun-
den dort sei es eine Gaudi, ihren Baum
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mit dem Fahrrad nach Hause zu trans-
portieren. Fiir alle Absatzwege sind die
Baumgroflen und -qualitdten gemixt.

Einen bestimmten Absatzweg bevor-
zugt Kaiser nicht. Bei der Direktver-
marktung gefillt ihm der unmittelbare
Kontakt zum Kéufer, mit dem er unge-
zwungen ,schnacken® konne. Lukrativer
sei aber der Grof$handel. Dort bekomme
er heutzutage 20 bis 30 Prozent mehr fiir
die Bio-Bdume. Das miisse auch so sein,
schliefllich sind auch der Arbeitsauf-
wand und die Investitionskosten hoher
(die Bio-Jungpflanze kostet etwa 80
Cent, gegeniiber 45 Cent konventionell).
Bis vor zweli, drei Jahren bekam man fiir
Bio-Biaume im Groffhandel nicht mehr
als fiir konventionell erzeugte, mit ent-
sprechend geringerer Rendite. Wenn
dort aber die Preise fiir normale Badume
wieder fallen - und damit ist ja irgend-
wann zu rechnen - bleiben die Bio-An-
bauer auf ihrem gehobenen Preisniveau.
Dann kénne der Kunde zeigen, dass ihm
die Mehrarbeit auch etwas wert ist. Gut
sei der Kontakt innerhalb der Bio-Pro-
duzentengruppe. Ubersteigt die Nach-
frage das eigene Angebot, helfen sie sich
untereinander aus.

Schnittgriin liefert Kaiser vor der Ad-
ventszeit fiir fiinf Euro je Fiinf-Kilo-
Bund an drei Gértnereien fiir deren
Krinze, Gestecke und selbst gesteckte
Baumchen und ein bisschen auch fiir
Allerheiligen, das aber in sinkender
Menge. Adventskrianze in Bio-Qualitdt
anzubieten, scheiterte bisher daran, dass
es keine Strohromer in Bio-Qualitat gibt
und das Prozedere sehr aufwendig ist.

Natiirlich ist Gregor Kaiser mit den
zehn Hektar Bio-Baumen nicht ausge-
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lastet. Der Hof beansprucht tatsidchlich
nur einen Teil seiner Zeit. Der studierte
Biologe und Sozialwissenschaftler pro-
movierte in Politikwissenschaften und
beschaftigt sich auch noch mit Fragen
des landwirtschaftlichen Sortenschut-
zes, des Patentschutzes sowie der Inter-
nationalen Biodiversititspolitik. Aufler-
dem ist er intensiv im Bereich der Schii-
ler- und Erwachsenenbildung titig. Bis
er im Oktober 2016 als Mitglied der
Griinen in den Stadtrat der 27.000 Ein-
wohner zihlenden Stadt Lennestadt ein-
zog, war Kaiser als Sachverstindiger im
Bauausschuss der Stadt tatig. Ehrenamt-
lich ist die Arbeit im Landesvorstand der
Arbeitsgemeinschaft béuerliche Land-
wirtschaft (AbL) und als Geschaftsfiihrer
der Forstbetriebsgemeinschaft Oberelspe.
Bei so viel Engagement direkt fiir und mit
Menschen sei die ,einsame® Arbeit in den
Bio-Bdumen eine willkommene Gelegen-
heit fiir den umtriebigen Kaiser, um abzu-
schalten und nachzudenken.

Zukunftsperspektiven

des Bio-Anbaus

Kaiser vermutet, dass der Bedarf nach
Bio-Bdumen - bei allgemein sinkender
Nachfrage nach Weihnachtsbdumen -
steigen wird. Der Markt sei ausbaufihig,
aber es miisse immer deutlich gemacht
werden, dass der hohere Aufwand einer
biologischen Kulturweise auch héohere
Produktpreise erfordere.

Der Bedarf nach Bio-Bdumen konnte
durch entsprechende Offentlichkeitsar-
beit der Publikumspresse und beispiels-
weise den Verweis auf die Internet-Seite
www.bioweihnachtsbaum.info/die-bi
obetriebe geférdert werden. Der Han-
del, etwa die Baumarktkette Toom, die
selbst das umstrittene Unkrautvernich-
tungsmittel Glyphosat aus dem Sortiment
genommen hat, konnte sich durch das
Angebot von glyphosatfreien Bio-Bdu-
men weiter als umweltfreundlicher Bau-
markt profilieren. Es gebe schon eine
Baumarktkette, die Bio-Bdume verkaufe,
weif3 Kaiser. Allerdings sehe er diesen Ab-
satzkanal kritisch, weil die Gefahr beste-
he, dass die Bio-Béaume, die ja ein eigenes,
hochwertiges Produkt darstellen, hier zur
Lock- und Ramschware verkommen. M

Mehr unter www.vielfalt-wald.de
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